ПРЕДЛОЖЕНИЕ

по продаже проекта

Проект – строительство «МНОГОФУНКЦИОНАЛЬНОГО КОМПЛЕКСА С ТОРГОВО-РАЗВЛЕКАТЕЛЬНЫМИ И ОФИСНЫМИ ПОМЕЩЕНИЯМИ» в составе 2х очередей: 5-этажное здание «Стройтэкс» и 2-хэтажное здание ТРЦ с гаражом-стоянкой и 15-этажной офисной частью
I вариант: продажа части проекта - двух этажное здание ТРЦ с гаражом-стоянкой и 15-этажной офисной частью г.Мытищи мкр.2,3
	№
	ДЕЙСТВИЯ
	СРОКИ

	1. 
	Внесение изменений в инвестиционный контракт (возможность/условия  ввода Нового Застройщика, раздел обязательств участников перед администрациями)
	Октябрь 2013


	2. 
	Заключение договора о сотрудничестве между ЗАО «Стройтэкс-Гранд»  (Застройщик),   Новым Застройщиком  и реальным покупателем (конечным  владельцем Нового Застройщика) с внесением аванса
	Октябрь 2013

	3. 
	Межевание (выделение части) земельного участка под два объекта (ТРЦ с гаражом и 5-этажное офисное  здание)
	Октябрь –декабрь 2013

	4. 
	Заключение договора передачи прав и обязанностей по произведенным  затратам (включая проект*) между Застройщиком и Новым Застройщиком 
	Октябрь  2013

	5. 
	Заключение (подписание и регистрация) между Застройщиком  и Новым Застройщиком  договора субаренды на ЧАСТЬ земельного участка
	После выполнения №3 

Январь-февраль 2014

	6. 
	Внесение изменений в инвестиционный контракт (исключение ТРЦ с гаражом) + заключение отдельного нового инвестиционного контракта с Новым Застройщиком
	После выполнения №4-5
Март 2014

	7. 
	Договор покупки доли в уставном капитале Нового Застройщика
	После выполнения №6 

Апрель 2014

	8.
	Получение Новым Застройщиком  нового разрешения на строительство
	После выполнения №7
Июнь 2014


*вопрос по повторной экспертизе требует уточнения
II вариант: продажа проекта целиком
	№
	ДЕЙСТВИЯ
	СРОКИ

	1. 
	Заключение договора о сотрудничестве между  ЗАО «Стройтэкс-Гранд»  и реальным покупателем с внесением аванса
	Октябрь 2013


	2. 
	Перевод прав на реального покупателя по ЗАО «Стройтэкс-Гранд» (смена акционеров и др.)
	Ноябрь 2013


Стоимость продажи проекта целиком – 350 000 000 рублей.
